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HERZLICH WILLKOMMEN

Herzlich willkommen zu diesem kleinen aber effektiven E-

Book. Dir dieses E-Book zu holen, war dir richtige Entscheidung,

wenn du folgende Probleme hast:

1.Du erzielst auf Instagram noch nicht die Umsatze, die du
gerne hattest.

2.Du hast Probleme auf Instagram deine Produkte/
Dienstleistung zu verkaufen

5.Du hast noch nicht die richtige Methode gefunden deine
Produkte zu prasentieren.

4.Du brauchst einen Instagram-Masterplan fur 2020.




WIR HABEN ETWAS BEOBACHTET

ES GIBT ZWEI GROSSE PROBLEME, WELCHE DIE MEISTEN LEUTE
HABEN UND WESWEGEN SIE NICHTS VERKAUFEN.

1.Sie konnen ihre Produkte nicht auf die
richtige Art und Weise verkaufen.

2. Sie haben Angst anderen etwas zu
verkaufen.

INHALT

Zuerst werden wir nochmal kurz in das Thema Verkaufsmindset
eintauchen. Anschliefend schauen wir uns an, warum Instagram
die beste Plattform fur deine Produkte und Dienstleistungen ist
und am Ende werde ich dir noch 3 Methoden mit Beispielen
geben und eine Geheimwaffenmethode, die dir im Detail
erklaren, wie genau du auf Instagram verkaufen wirst. Wir sagen
dir allerdings vorher noch eines: Keine Methode ist so stark wie
ihre Umsetzung. Wir glauben du verstehst uns bei diesem Punkt
und das lasst uns auch super in das Thema Verkaufsmindset
uberleiten.
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EINSTELLUNG

Und du ersetzt sie durch folgende neue
Gesetze und Glaubenssdtze:

Gleichzeitig ist aber zu erwdhnen, dass du

nicht jedem helfen musst. Du musst nicht

zwangsweise jedem etwas verkaufen. Du musst

von 100 Leuten nicht 100 Leuten etwas

verkaufen. Du kannst nur den Leuten etwas

verkaufen, die fiir dein Produkt oder deine

Dienstleistung qualifiziert sind:

e Haben sie die richtige Einstellung

e Haben sie das passende Businessmodell/
andere Voraussetzungen, bei denen du
Ihnen helfen kannst

e Haben sie das notige Budget




EINSTELLUNG
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DIE PLATTFORM




DIE PLATTFORM




DIE FEED-METHODE

Viele kennen die Methode und haben sie wahrscheinlich

auch schonmal irgendwo gesehen. Die Methode funktioniert
folgendermafien:

Du hast deinen asthetischen Feed und stellst dein Produkt in
einem Post von dir vor. Du machst ein cooles Bild, was etwas
auffalliger ist als die restlichen Feedbilder, aber trotzdem in
den Gesamtfeed passt und beschreibst das Produkt/die
Dienstleistung in deinem Text.




DIE FEED-METHODE




DIE FEED-METHODE - BEISPIELS
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DIE STORY-METHODE

lch wurde empfehlen die Feedmethode und Storymethode
miteinander zu kombinieren, damit du eine noch grofRere
Wirkung in den Kopfen der Leute erzielst. Auch hier solltest
du einige Dinge beachten. Auf jeden Fallmusst du auch bei
deinen Stories clever vorgehen, wenn du dein Produkt
darstellen willst.




DIE STORY-METHODE




DIE DM-METHODE

Direct Messages sind auch eine extrem grof’e Waffe, wenn es
um das Verkaufen deiner Produkte geht. Nur leider nutzen
viele Profile die DM Funktion vollig falsch und aus diesem
Grund sind auch andere Menschen abgeschreckt und wollen
diese Funktion nicht wirklich nutzen. Ich rede von
sogenannten Spamprofilen, die den ganzen Tag
irgendwelche unpersdnlichen Nachrichten senden und dir
etwas verkaufen wollen.




DIE DM-METHODE




DIE DM-METHODE - BEISPIELE
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BONUS: DIE LIVE-TAKTIK

Schauen wir uns noch die zusatzliche Verkaufstaktik an. Und
zwar ist das die Livetaktik. Und die ist ein absoluter
Geheimtipp von uns. Warum? Weil sie die wenigsten kennen
bzw. beherrschen. Du kannst dir sicherlich vorstellen, dass
es nicht leicht ist, Leuten etwas in der Story zu verkaufen
aber bei einer Story kannst du das Video 100x aufnehmen,
bis du zufrieden bist. Bei einem Live hast du nur einen
Versuch. Das bedeutet, dass du das, was du sagst nicht
zurucknehmen kannst.




DANKE FUR'S LESEN

Wir hoffen, dass dir das weiter geholfen
hat und dass du jetzt eine bessere
Einstellung gegenuber dem Verkaufen
auf Instagram hast und dass du jetzt die
Methoden nimmst, mit deinem Business
kombinierst und dein Angebot so
unschlagbar machst.

Weiter unten findest du den 2. Bonus
und zwar eine Ubersicht zu unserem
ultimativen Strategieplan 2020.
Weitere Details folgen demnachst...

Sei dabei und setze 2020 mit uns
neue Mafdstabe auf Instagram.

Das Spiel wird sich in Zukunft sehr
stark andern und du kannst einer
der ersten sein, der sich die neuen
Regeln sichern kann und davon
profitiert.

Abonniere uns, damit auch du
deinen detaillierten Strategieplan
erhaltst und auf Instagram
durchstartest.

Wir wunschen dir viel Erfolg,
Colin & Lee-Anne


https://www.instagram.com/valx.academy/
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